
PROXYGENE®

REDONNEZ
DU SOUFFLE
À VOTRE C.A. 
EN PROXI



LA PROXI,
UN CIRCUIT COMPLEXE
MAIS A FORT POTENTIEL

LES LEVIERS

 LA DN  LA QUALITE DE L’OFFRE
(application du bon ranking)

 LE
MERCHANDSING

LES FORCES
> Déjà 8,4% de PDM Valeur*
> Le terrain privilégié d’émergence
   de nouveaux concepts
> Des interlocuteurs polyvalents
   en recherche d’informations
   spécifiques

* Nielsen Scantrack P5 2017

LES FAIBLESSES
> Un circuit difficile à appréhender :
   assortiment, potentiel, typologie
   des PDV…
> Une croissance forte demandant
   une grande réactivité : accompagnement
   ouverture magasin, changement
   d’enseigne…
> Un CA/PDV limité exigeant
   un coût maîtrisé



LA SOLUTION INNOVANTE POUR DEVELOPPER
DURABLEMENT VOTRE PERFORMANCE EN PROXI

PROXYGENE®

AVEC

&

LE LEADER EUROPÉEN DU DATA
CROWDSOURCING

L’AGENCE D’EXTERNALISATION COMMERCIALE
QUI FAIT BOUGER LE MARCHÉ



Une mise en place
en 3 étapes :

 1    Définition des objectifs en cohérence
          avec votre stratégie

 2    Ciblage du parc enseignes à couvrir

 3    Déclenchement de

L’objectif
Valider la cohérence de la représentation
de vos gammes par rapport à votre stratégie Proxi

PROXYGENE®



COLLECTE DATA & 
ANALYSE DU PARC
SÉLECTIONNÉ

IDENTIFICATION
DES PDV
PRIORITAIRES

VISITE
COMMERCIALE
PHYSIQUE SUR
TOUS LES PDV
INCOHÉRENTS
(VAGUE DE 2 VISISTES/PDV)

MESURE
D’IMPACT
DE L’ACTION

ACTIONS
CORRECTIVES

LA COUVERTURE
  PROXYGENE®
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Un budget paramétrable
> En fonction des enseignes et de l’univers couvert
> En fonction de vos objectifs (KPIs)
> En fonction des gammes travaillées

Un engagement de ROI
> Pilotage du ROI après échange des VMH
> Rémunération de la prestation en rapport avec le ROI cible
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